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Avec M. Gilles CROZE 
Business Unit Manager, Sécurité et Réseau 

QUE RECHERCHENT LES CLIENTS 
EN MATIÈRE DE SECURITÉ? 

Les clients s’adressent à Caliséo afin de 
trouver une aide dans la protection 
d’accès aux applications hébergées au 
sein d’un réseau WAN (Wide Area 
Network). Une assistance est nécessaire 
dans le filtrage applicatif et dans 
l’optimisation de la bande passante. Les 
clients recherchent aussi des solutions 
innovantes pour s’adapter à l’évolution 
des besoins.  

Les solutions UTM qui visent à contrer le 
nombre croissant de menaces sont aussi 
une autre préoccupation majeure. Caliséo 
a été en mesure d'apporter des solutions 
de sécurité complètes à ses clients en 
investissant des ressources dans la 
technologie NETASQ. 

 

L’une des caractéristiques de NETASQ, 
très appréciée par Caliséo est 
son système d’administration 
centralisée. Le système 
fournit des outils pour 
analyser de manière intuitive 

les problèmes de sécurité et les résout 
par un système de gestion simplifiée. 
 Très efficaces, ces outils aident à 
la fois Caliséo et ses clients à réduire les 
coûts de formation et d’exploitation.  

M. Croze explique: 
« 95 % du temps, les solutions de 
NETASQ répondent aux préoccupations 
de nos clients.  
Les fonctionnalités UTM représentent une 
partie très attrayante de l’offre.  
Nous valorisons aussi le fait que d’autres 
fonctions telles que le VPN, IPSEC et 
SSL, le filtrage d’URL ainsi que toutes les 
fonctions d’un firewall de base sont toutes 
applicables à une même appliance.»  

 

DEUX CAS CLIENTS 

Les deux clients suivants, évoqués 
par M. Croze, possèdent des agences 
nationales et internationales exigeant 
un accès à leurs applications de 
travail hébergées. Les transactions 
sont gérées par Internet. 

LE GROUPE MORY, chaîne 
d’approvisionnement spécialisée dans 
les secteurs de la logistique et du 
transport, qui compte plus de 6700 
employés, est un des clients clés de 
Caliséo.  

MORY regroupe plus de 100 agences 
à travers toute la France ainsi que 12 
filiales à l’étranger.  

Par exemple, Caliséo a mis en place 
90 boîtiers F50 pour les agences du 
groupe MORY, mais aussi 12 
Appliances F200 pour le siège social 
et 2 boîtiers F500 dans une 
configuration redondante au centre 
informatique où les serveurs du 
groupe sont hébergés. Les 
applications sécurisent tous les flux de 
données entrants. MORY a choisi la 
redondance afin d’assurer un service 
complet au cas où l’un des appliances 
tombait en panne. 

 

 

 

 

 

UNE SSII OFFRE A SES CLIENTS STRATEGIQUES DES 
SERVICES DE SECURITE RESEAU A VALEUR AJOUTEE 

 

Caliséo est spécialiste de l’infrastructure des systèmes d’informations et dispose d’une expertise du 
stockage de données, du réseaux et de la sécurité. 
La sécurité réseau est un secteur d’activité stratégique pour la société. Elle a construit son expertise 
au plus haut niveau en utilisant les solutions proposées par NETASQ. 
La Business Unit Réseau et Sécurité chez Caliséo fournit des solutions de sécurité à forte valeur 
ajoutée afin de guider ses clients au travers cet environnement souvent changeant et complexe. 

 Si vous regardez une solution 
UTM dont les composants 
viennent de plusieurs 
constructeurs, vous avez 
besoin d’être formé sur  
l’utilisation de chacun d’entre 
eux. Non seulement, ceci a 
pour conséquence 
d’augmenter vos coûts de 
formation mais aussi vos 
coûts d’exploitation. Avec 
NETASQ,  vous avez un 
système de protection 
complet. Ainsi, il vous faut 
moins de ressources pour 
arriver au même haut niveau 
de performance.  

Gilles CROZE 
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CEF, le Comptoir Français 
Electrique, distributeur de 
composants électriques comptant plus 
de 260 agences en France, est un 
autre client stratégique de Caliséo. 
CEF approvisionne en fournitures 
électriques des professionnels du 
secteur : électriciens, compagnies de 
câblages et d’autres spécialistes de 
l’électricité. Il était obligatoire que CEF 
sécurise ses applications serveurs 
accessibles à travers toute la France, . 

 

Caliséo a mis en place 2 appliances 
F2500 dans une configuration 
complètement redondante pour les 
serveurs applicatifs. Mais aussi, 2 
appliances F200 ont été installées en 
configuration redondante pour gérer 
les accès web et e-mail.  

Les flux de données ont été séparés 
afin d’obtenir une performance 
optimale du réseau. Caliséo a 
également fourni à la filiale de la CEF 
en Allemagne 2 appareils F800 pour 
les applications hébergées dans un 
centre de traitement de données. 

 

UN SYSTÈME STABLE SE TRADUIT 
PAR DES ECONOMIES 

Caliséo travaille avec 
NETASQ depuis sa 
création en 2003 et a 
installé les appliances 
NETASQ pour une 
vingtaine de clients 

différents. 

« Depuis l’installation de la plateforme 
de management nos coûts 
d’exploitation restent constants » dit 
M. Croze.  
Il ajoute: « Les interfaces conviviales 
de la console d’administration 
centralisée nous permettent 
également de limiter nos coûts 
d’exploitation. Puisque nous sommes 
bien formés et grâce à la richesse des 
fonctionnalités de ces appliances, 
nous avons pu apporter une forte 
valeur ajoutée à nos services de 
sécurité réseau. » 

 

 

 

 

 

 

A propos de Caliséo 

Caliséo a été fondé en 2003 en tant 
que spin-off du groupe Elit (ex Tracing 
Server), capitalisant sur 14 années 
d'expérience. La société, compte un 
effectif de 32 personnes en France.  
Caliséo est spécialisé dans 
l'infrastructure des systèmes 
d’informations et dispose de 
compétences spécifiques dans le 
domaine des réseaux, des systèmes, 
du stockage de données et de la 
sécurité..  
Caliséo a connu une forte croissance 
au cours des 3 dernières années.  

Ses références clients incluent de 
nombreux domaines tels que 
l'administration, la santé, l'industrie, 
les services, l'éducation et la 
recherche  

 Un avantage évident pour le 
groupe MORY réside dans la 
vaste gamme de produits 
NETASQ, avec des 
appliances adaptées à 
chaque taille de réseau: de la 
petite agence au grand centre 
informatique  

 

Gilles CROZE 

 Nous avons mis en place un 
cluster de firewalls pour le groupe 
CEF dans le centre de données 
afin de fournir des connexions 
sécurisées pour les serveurs de 
messagerie et serveurs 
applicatifs. Nous avons aussi 
sécurisé les trafics entrant et 
sortant en utilisant des analyses 
de paquets précises jusqu’au 
niveau applicatif.  

 

Gilles CROZE 

A PROPOS DE NETASQ 
NETASQ est un acteur européen majeur du marché de la sécurité informatique avec plus de 35.000 appliances vendues depuis sa création en 1998. 
NETASQ développe des solutions innovantes destinées à protéger les données, les communications et l'infrastructure de ses clients contre les menaces 
informatiques  
NETASQ conçoit des appliances de sécurité réseau unifiée - NETASQ UTM - qui intègrent dans un boîtier tout-en-un des fonctions multiples telles que 
prévention des intrusions, pare-feu, antivirus, antispyware, antispam, filtrage URL, accès VPN et NETASQ SEISMO pour une meilleure détection des 
vulnérabilités et un management des risques en temps réel. Le cœur de l’architecture logicielle de ces appliances - l’ASQ «Active Security 
Qualification» - est protégé par de nombreux brevets et répond de manière concrète et performante à la promesse de sécurité proactive dite « zéro day 
protection ». 
Pour aider les entreprises à endiguer l’épidémie de spam sans jamais perdre de message légitime, les appliances de sécurité de la messagerie 
NETASQ MFILTRO intègrent des fonctions de filtrage antispam, antivirus, antispyware et offrent à chaque employé la possibilité de contrôler sa 
quarantaine de messages. NETASQ s’appuie sur un réseau de plus de 300 partenaires qui commercialisent ses solutions dans plus de 30 pays à travers 
le monde (Europe, Afrique du Nord, Asie et Moyen Orient).  

 

BENEFICES PARTENAIRES ET 
CLIENTS VISIBLES 

• Solutions UTM tout en un 

• Solutions riches en 
fonctionnalités 

• Outils d’administration 
intuitifs et complets 

• Système stable 

• Economies importantes sur 
la formation et 
l’administration système 


