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LA SOLUTION                                 

Il y a quelques années, BECK CRESPEL, 

spécialiste de la boulonnerie à destination des 

entreprises d’énergie s’est tourné vers son 

intégrateur local, AES DANA, partenaire Gold 

de NETASQ pour sécuriser son réseau et sa 

messagerie. 

En pleine expansion, l’entreprise avait besoin 

de s’équiper d’une solution efficace et 

évolutive. La qualité de la proposition de 

l’intégrateur et l’installation simple du produit 

ont convaincu l’entreprise d’acquérir la solution 

NETASQ MFILTRO M200.  

 

Grâce à la quarantaine, l’utilisateur gagne du temps dans la gestion de ses e-mails. Le produit a fait 

ses preuves puisque dès la première connexion, la société a pu constater que 95 % des spam 

étaient bloqués sans aucune règle de filtrage supplémentaire, ni personnalisée. Le nombre de faux 

positifs est lui aussi très satisfaisant (1 en moyenne par mois).  

Les objectifs de performance et d’efficacité ont été atteints. BECK CRESPEL est donc très 

satisfait de l’acquisition du produit qui va s’intégrer dans un projet de développement et de 

sécurisation de l’ensemble des messageries du groupe. 

AVEC UN TEMPS DE 

TRAITEMENT DE LA MESSAGERIE 

REDUIT, NETASQ MFILTRO REPOND 

A NOS EXIGENCES D’EFFICACITE ET 

PROCURE DE REELS GAINS DE 

PRODUCTIVITE ET CECI EN TOUTE 

TRANSPARENCE." 
 

Jérôme DUCASTEL 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

BECK CRESPEL SECURISE SA MESSAGERIE 
AVEC NETASQ MFILTRO 
 

Avec un nombre d’utilisateurs 

croissant et des menaces de 

sécurité grandissantes, 

NETASQ MFILTRO a su séduire 

l’entreprise BECK CRESPEL tant 

pour la qualité de filtrage des 

spam et que pour la faible 

quantité de faux positifs 

constatée. 

 

LES ENJEUX  

 Gagner en performance en remplaçant la solution existante 

 Gérer efficacement les courriers entrants de l’ensemble des 100 comptes de messagerie de 
l’entreprise en France et en Europe, pour les salariés sédentaires comme mobiles 

 Gagner en temps de traitement des spam et de la messagerie pour chaque utilisateur 

 Pouvoir assumer le nombre croissant d’utilisateurs de messagerie de l’entreprise  

 Pouvoir administrer la solution selon les besoins 
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En Bref  

BECK CRESPEL SAS- Armentières  
(France-59) 
Secteur : Industrie 

Contact : Jérôme DUCASTEL- Informaticien 

http://www.beckcrespel.com/ 

 

Technologie NETASQ utilisée 

1 MILTRO M200 
 

Partenaire NETASQ 

AES DANA,  
Partenaire Gold 
Plus d’informations : http://www.aesdana.com/ 

 

 

 De la proposition au 

choix du produit, sans oublier 

les formations dispensées, 

nous avons été accompagnés à 

chaque étape du projet." 
 

Jérôme DUCASTEL, à propos du partenaire 

 

A propos de NETASQ  

www.netasq.com 

 

  

BENEFICES ET PERSPECTIVES  

 Facilité d’installation : Un wizard clair et explicite permet une installation simple et rapide (en 7 
ou 8 étapes). 

 Personnalisation du produit : L’administrateur peut personnaliser l’interface et les règles de 
filtrage selon les besoins précis de l’entreprise.  

 Simplicité d’utilisation. Les utilisateurs n’ont pas besoin d’être formés pour utiliser MFILTRO.  
C’est transparent pour tous: 1 mail de quarantaine par jour et par utilisateur. 

 Efficacité : Un nombre de spam bloqués visiblement plus important qu’avec la solution 
précédente.  

 Temps de traitement de la messagerie gagné : Les utilisateurs passent  en moyenne 4 fois 
moins de temps qu’auparavant à traiter leurs e-mails. 

 Pas de perte de vitesse : Les spam sont mis en quarantaine et n’encombrent pas la bande 
passante. 

 Pas de perte de données : On constate très peu de faux positifs et ils restent sauvegardés dans 
la quarantaine. 

 Economie : Outre le très bon rapport qualité/ prix du produit, les gains de temps réalisés 

représentent un gain d’argent et de productivité important pour l’entreprise. 

http://www.altospam.com/glossaire/faux-positifs.php
http://www.beckcrespel.com/
http://www.aesdana.com/
http://www.netasq.com/

